
Sie haben neue 
Herausforderungen 
im Blick?

Perfekt. Wir suchen Verstärkung 
für unser Team.

UNSER ANGEBOT:

• Eine abwechslungsreiche Tätigkeit und interessante Perspektiven in der wachsenden Medizinproduktebranche

• Flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege

IHRE QUALIFIKATION:

• Abgeschlossene Berufsausbildung oder Studium im kaufmännischen Bereich/BWL 

IHRE AUFGABEN:

• Sie erstellen regelmäßig Umsatzreportings, Kunden- und Gebietsanalysen

• Sie unterstützen die Vertriebsleitung und das Vertriebsteam bei allen vertrieblichen Aktivitäten 

Assistenz der Geschäftsleitung Vertrieb (m/w/d)

In Präsenz am Standort Mannheim - Vollzeit - ab sofort

1stQ Deutschland GmbH • Konrad-Zuse-Ring 23 • 68163 Mannheim • www.1stq.de

• Sie betreuen und pflegen das CRM System

• Hohes Maß an Eigeninitiative, Strukturiertheit und Problemlösungsfähigkeit

• Individuelles Onboarding und flexible Arbeitszeiten mit Option auf mobiles Arbeiten

• Sie verwalten vertriebsrelevante Marketingtools & -materialien

• Sehr gute Kenntnisse in MS Office, einen Blick für Zahlen sowie gute Englischkenntnisse

• Sie sind teamorientiert und beherrschen die deutsche Sprache in Wort und Schrift

Neugierig geworden? Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung!

Senden Sie Ihre schriftliche Bewerbung mit Starttermin und Gehaltswunsch an: bewerbung@1stq.de

1stQ entwickelt und vertreibt hochwertige 

Medizinprodukte für das individuell bestmögliche Sehen 

nach dem chirurgischen Linsentausch.

Inhabergeführt. Unabhängig. Weltweit.

• Sie organisieren Vertriebstagungen, Kundenveranstaltungen und die Teilnahme an Kongressen

 • Sie dokumentieren und analysieren die Vertriebsaktivitäten und erstellen Präsentationen 

• Erfahrung im Vertriebscontrolling oder in einer vertriebsnahen Tätigkeit


